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Héctor Otheguy.
El secreto de su
nombre,
INVestigacion
APlicada

La fortaleza que se destaca desde la maxima
conduccién radica en la capacidad y metodologia
desarrolladas de 40 afos a esta parte para ejecutar
proyectos complejos en diferentes areas de ne-
gocios: espacial y gobierno; industrial y energias
alternativas; TIC y servicios tecnoldgicos. Se diver-
sifica en el rubro nuclear, defensa, produccion de
satélites, disen6 un parque edlico cerca

de El Chocon, fabrica grandes aspas de viento,
antenas de TDA, y siguen las firmas. Commodities

con precios altos por largo tiempo

Innovacion, recurso estratégico
para el desarrollo

Un producto, un proceso, un modelo de gestion,
un disefio de packaging, en todas sus formas, es

el camino a seguir que indudablemente lleva al
crecimiento cuantitativo y cualitativo para una
sociedad que busque avanzar. En paralelo, es
preciso delinear un marco normativo que estimu-
le la generacion de innovaciones, sean estas de
impacto comercial, tecnolégico o social, sin morir
en el intento.

Expectativa favorable; realidad muy dura.
Un nuevo clima en medio de un contexto
que se puede deteriorar

empresas que mas venden

No fue facil para todas las empresas

76

el afio 2015. Pero lo sobrellevaron y en muchos

que figuran en este ejemplar cuadro
de honor de la economia argentina,

casos obtuvieron resultados sorprendentes. Como
ya es tradicion arraigada desde hace mas de cuatro
décadas, en junio aparece siempre este “clasico”
del periodismo econémico argentino.

Un nuevo orden
economico global

Las organizaciones se preparan para un mundo

cada més interrelacionado y complejo, con pode-
res economicos dispersos, altamente competitivos.
El desafio radica en la adaptacion eficiente de los
modelos de negocio de cara al futuro. Un informe
de PwC analiza el tema y orienta a los empresa-
rios a la hora de tomar decisiones.

ART, con diagnéstico
reservado
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junto, otorgan cobertura a casi 10 millones de

A 20 anios de su implementaci6n,
las companias luchan contra la alta
judicialidad del sistema. En con-

trabajadores y, si bien desde el comienzo se ha
logrado evitar mds de 8.000 muertes en ocasion
de trabajo, atraviesan una situacién delicada a raiz
del aumento constante de los juicios contra las
companias.

Banca corporativa,
una relacion que se
adapta y fortalece

No figuran en la publicidad de los bancos, no

caminan por los pasillos de las sucursales y
tampoco forman fila en las cajas de atencién a
clientes. Son las grandes y medianas empresas
que durante muchos afios fueron los clientes que
generaban mayores y mejores negocios a los ban-
cos. Pero hoy ese vinculo estd desdibujado con la
promocion sobre el consumidor final.
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